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Ecogeo

Un’'impresa italiana all’avanguardia
hel settore dell’ambiente

L’impresa nasce negli anni 70, sotto
il nome di PAGINETTI, ma la grande
avventura ECOGEO inizia 4 anni
fa per diventare oggi un punto di riferi-
mento in ambito ambientale nazionale
ed internazionale. A capo della societa
troviamo il dott. Diego Marsetti che
MONACO IMPRESE, in questo nu-
mero dedicato allo sviluppo sostenibile,
ha voluto intervistare,

Monaco Imprese : Cerchiamo di capire
con il dott. Marsetti come funziona
ECOGEO e quali sono i servizi che la
societa offre.

Diego Marsetti : ECOGEO ¢é una strut-
tura privata che collabora con comuni,
province, regioni, comunitd montane
ed Asl - per esempio con studi su rischi
sismici in Veneto e Friuli - ma in linea
generale realizza progetti ad hoc per
privati in tutto quello che riguarda la
difesa del suolo, le acque e I'idrogeolo-

gia.

Monaco Imprese : Dove opera princi-
palmente ECOGEQ ?

Diego Marsetti : Pur avendo sede a Ber-
gamo, ECOGEO ha per clienti nume-
rosi comuni ai quali offre consulenza
tecnica nel campo della geologia, inge-
gneria, architettura, informatica e delle
analisi. Inoltre, sempre da Bergamo, of-
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fre consulenza a comunita montane, a
parchi regionali e varie province. Sulla
rete nazionale, la societa opera princi-
palmente sugli acquedotti. ECOGEO
ha lavorato per oltre 1200 comuni, of-
frendo progettazioni per acquedotti,
studi di prevenzione dell'inquinamento
delle acque, con infrastrutture contro
la corrosione. All'interno della strut-
tura vi sono inoltre laboratori specifici
d’analisi (chimiche, fisiche, baticriolo-
giche, geotecniche, ecc.).

ML : Chi sirivolge a voi ?

Diego Marsetti : Essenzialmente pri-
vati, strutture medio grandi, come il
gruppo Parmalat, Granarolo, Brem-
bo, Gatorade, Pepsi Cola, solo per
citarne alcuni. Gruppi che neces-
sitano di progetti come quelli, ad
esempio, di nuovi impianti per la per-
forazione delle acque. Oggi ’avventura
ECOGEQO riguarda non solo I'Italia,
ma ¢ sempre piu internazionale : negli
ultimi sei anni la societa ha lavorato
molto nelle Antille, in Centro Africa,
negli Emirati Arabi ma anche Francia,
in particolare in Camargue. ECOGEO
¢ un’unica struttura che si occupa di
ambiente a 360 gradi ed offre risposte
e consulenze per ogni problematica che
riguarda le varie discipline di ambiente
e lerritorio.

ML : Chi fu parte della “famiglia
ECOGEO”?

Diego Marsetti : E’ un’azienda a
conduzione familiare, una SRL dove
ognuno segue la propria disciplina.
Una struttura che ¢ cresciuta negli anni,
grazie innanzi tutto a Renato Marsetti,
mio padre, e uno staff altamente qua-
lificato ed in formazione continua,
partendo proprio dal sottoscritto. Una
volta laureato all’Universita degli Stu-
di di Milano in Scienze Geologiche, ho
conseguito una specializzazione in idro-
geologia e, recentemente, un master in
acustica ambientale. Un’intensa prepa-
razione a livello sia teorico, sia pratico
che mi rende oggigiorno un preparato
interlocutore in convegni presso le uni-
versita italiane ed autore di numerose
pubblicazioni,

M.I. : Quali sono secondo Diego Mar-
setti i primi problemi da abbattere in
Italia per quanto concerne 'ambiente,
tema peraltro sotto i viflettori della re-
cente cronaca?

Diego Marsetti : Un aspetto negativo
¢ la burocrazia, troppo “pesante” che
rallenta il mondo imprenditoriale e
spinge molti imprenditori all’estero per
la realizzazione delle loro infrastrut-
ture. D’altra parte, non dobbiamo di-
menticare che gli italiani sono amanti
del proprio territorio. Se si guarda
I'imprenditoria locale, emerge Il'alta
qualita, anche se paragonata a livello
nazionale. Infine, nell’ambito della for-
mazione universitaria sarebbe bene che
ci fosse piu pratica e meno teoria.

M.1 : Si parla abbastanza di ambien-
te : Uinformazione é corretta oppure c’é
confusione ?

Diego Marsetti : Alcune volte, la nor-
mativa riguardante sia il piccolo im-
prenditore, sia la grossa azienda, crea
confusione. Spesso di provvedimenti
ambientali ne vengono varati troppi,
al punto che gli stessi operatori del
settore restano confusi. ECOGEO
cerca in ogni modo di essere veloce e
concreta, guardando al futuro. Le ris-
poste dell’azienda devono saper guar-
dare avanti, anche di 5 anni, Una for-
mula che rende ECOGEO un’impresa
all’avanguardia.

M.L : Ringraziando il dott. Marsetti gli
chiediamo una considerazione finale.
Diego Marsetti : Cio che cerco di co-
municare sempre, anche durante i miei
convegni e seminari, € di prestare mag-
giore attenzione al bene pil prezioso
per tutti noi : 'acqua. E’ tanta, ma non
¢ infinita. Dovremmo essere piti consa-
pevoli dei processi che ruotano attorno
a questo bene, ¢ farne un uso razionale
¢ sostenibile. ECOGEQO la mette in
primo piano, cercando di sensibilizzare
enti pubblici ed aziende private. Inol-
tre oggigiorno & bene non dimenticare
le fonti alternative d’energia, che sono
sempre pill presenti nei nostri progetti :
impianti geotermici, fotovoltaici e pan-
nelli solari.
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Une entreprise
italienne a la pointe
du secteur de
I’environnement

L’entreprise nait dans les années 70 sous
le nom de PAGINETTI, mais la grande
aventure ECOGEO commence il y a
4 ans, pour devenir aujourd’hui une réfé-
rence dans le domaine de I'environnement
national et international. A la téte de la
soci¢té nous trouvons M. Diego Marsetti
que MIONACO IMPRESE, en ce numéro
spécial sur le développement durable, a
voulu interviewer,

Monaco Imprese : Essayons de compren-
dre avec M. Marsetti comment fonetion-
ne ECOGEQ et quels sont les services
offerts par la société,

Diego Marsetti : ECOGEQO est une
structure privée qui travaille avec les
communes, provinces, régions, collecti-
vités territoriales et administrations pu-
bliques, par exemple en fournissant des
études sur les risques sismiques, mais, de
maniére générale, en réalisant des projets
ad hoe pour les particuliers en tout ce qui
concerne la protection du sol, les eaux et
I’hydrogéologie.

M. : Quels sont les sectenrs d’interven-
tion de ECOGEQ?

Diego Marsetti : La société ECOGEOQ,
dont le siége est a Bergame, a pour clients
plusieurs communes auxquelles elle offre
des conseils et études techniques dans les
domaines de la géologie, ingénierie, archi-
tecture, informatique et des analyses. En
plus, toujours a partir de Bergame, nous
offrons des conseils aux collectivités de
haute montagne, aux parcs régionaux ct
a différentes provinces. Sur le plan natio-
nal, la société opére surtout sur les aque-
ducs. Depuis sa naissance, sous le nom de
PAGINETTI, ECOGEQ a travaillé pour

plus de 1200 communes différentes, en
fournissant des projets pour aqueducs,
études pour la prévention de la pollution
des eaux, avec des infrastructures contre
la corrosion. A l'intéricur de la structure,
nous avons aussi des laboratoires d’ana-
lyses spécifiques (chimiques, physiques,
bactériologiques, géotechniques, etc.).

ML : Quelles sont les personnes qui
s’adressent & vous ?

Diego Marsetti : Essentiellement des
particuliers, des structures grandes
el moyennes, comme, par exemple, le
groupe Parmalat, Granarolo, Brembo,
Gatorade et Pepsi Cola. Des groupes qui
nécessitent des projets comme des nou-
velles installations pour la perforation
des eaux. Aujourd’hui 'aventure ECO-
GEO ne concerne plus que I'Ttalie mais
devient internationale : au cours des six
derniéres années, la société a beaucoup
travaillé aux Antilles, en Centre Afrique,
aux Emirats Arabes Unis, mais aussi en
France, plus particuliérement en Ca-
margue. ECOGEO est une structure qui
s’occupe d’environnement a 360° et offre
des conseils en toutes disciplines.

M.1L : Qui fait partie de la “Famille
ECOGEO”?

Diego Marsetti : C’est une entreprise fa-
miliale, une SARL ou chacun s’occupe
de son secteur. Une structure qui a gran-
dit au fil des années, grice 4 mon pére,
Renato Marsetti, et & une équipe haute-
ment qualifiée et en formation continue,
a partir de moi-méme. Aprés ma maitrise
en sciences géologiques a I'Université de
Milan, je me suis spécialisé en hydrogéo-
logic et j’ai obtenu récemment un master
en acouslique environnementale. Une
solide préparation théorique et pratique
qui me rend un interlocuteur valable
dans les conférences auprés des univer-
sités italiennes. Je suis aussi auteur de
plusieurs livres,

M.L : Quels sont selon vous les premiers
probiémes a régler en Italie en matiére
d’envivonnement ?

Diego Marsetti : Un aspect négatif est
donné par une bureaucratie lourde qui
ralentit les entreprises et pousse les inves-
tisseurs a I’étranger pour construire leurs
infrastructures. D’autre part, il faut dire
que les Italiens aiment leur territoire. Si
nous regardons l'entreprenariat local,
une grande qualité émerge, méme com-
parée au niveau national. Mais, en ma-
tiere d’enseignement universitaire, il vau-
drait mieux que I'on ait plus de travaux
pratiques et moins de théorie.

M.1L : Nous parlons beaucoup d’environ-
nement : Pinformation est correcte ou
bien il y a de la confusion ?

Diego Marsetti : Souvent, la réglementa-
tion concernant a la fois le petit artisan et
la grosse entreprise, crée de la confusion.
Nous avons tellement de régles que méme
les professionnels du secteur rencontrent
des difficultés. ECOGEQ cherche en tous
cas a étre rapide et concréte, en regardant
en avant. Les réponses des entreprises
doivent aller du devant, méme a cing
ans : cette formule rend ECOGEO une
société d’avant-garde.

ML : En remerciant M. Marsetti, nous
Iui demandons une derniére considération.
Diego Marsetti : Ce que je dis toujours,
méme lors de mes conférences ou sémi-
naires, est de préter la plus grande atten-
tion au bien le plus précieux que nous
avons : l'eau. Il y en a beaucoup mais
elle n’est pas sans fin. Nous devrions
étre plus conscients des processus qui
concernent ce bien et en faire un usage
rationnel et soutenable. ECOGEO met
I'eau en premier plan, en cherchant a
sensibiliser les organismes publics et les
entreprises. Enfin, il est souhaitable de ne
pas oublier les sources d’énergie renou-
velable, lesquelles sont de plus en plus
présentent dans nos projets : les installa-
tions géothermiques, photovoltaiques et
les panneaux solaires.

Sara Contestabile
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